
PALESTRA GERENCIAL

13/10 - OPORTUNIDADE DE NEGÓCIO
HORÁRIO: 14h às 16h
CONTEÚDO PROGRAMÁTICO: Como identificar as melhores 
oportunidades de negócios; Influência das megas tendências; Novas 
tendências de mercado com base nos novos estilos de vida; Identifi-
cação de nichos de mercado; e Aprendizagem com a concorrência.
VALOR: Gratuita
INSTRUTOR: Credenciado ao Sebrae

14/10 - PLANEJAMENTO FINANCEIRO
HORÁRIO: 14h às 16h
CONTEÚDO PROGRAMÁTICO: Apuração do capital de giro; Fluxo 
de caixa; Controles Financeiros; Demonstrativo de Resultados.
VALOR: Gratuita
INSTRUTOR: Credenciado ao Sebrae

19/10 - O MARKETING DIGITAL E O NOVO CONSUMIDOR  
HORÁRIO: 14h às 16h
CONTEÚDO PROGRAMÁTICO: As mudanças do mercado e o sur-
gimento das novas tecnologias exigiram das empresas um novo posi-
cionamento em relação aos clientes. Saiba como o Marketing Digital 
poder ser um aliado na conquista dos novos consumidores.
VALOR: Gratuita
INSTRUTOR: Credenciado ao Sebrae

20/10 - FLUXO DE CAIXA
HORÁRIO: 14h às 16h
CONTEÚDO PROGRAMÁTICO: Planejamento e análise; Funções e 
Necessidades; Fluxo Projetado e realizado; Gestão do Caixa do ponto 
de vista operacional e estratégico.
VALOR: Gratuita
INSTRUTOR: Credenciado ao Sebrae

26/10 - TÉCNICAS DE VENDA
HORÁRIO: 14h às 16h
CONTEÚDO PROGRAMÁTICO: A importância do vendedor; conhe-
cer a evolução da atividade de venda; compreender os diferentes ti-
pos de vendas; procedimentos para a prospecção de clientes; utilizar 
as perguntas como técnicas de apresentação e de relacionamento 
com foco no real interesse do cliente; conhecer as sete técnicas mais 
usuais de fechamento de vendas.
VALOR: Gratuita
INSTRUTOR: Credenciado ao Sebrae

27/10 - A ARTE DE FALAR EM PUBLICO
HORÁRIO: 14h às 16h
CONTEÚDO PROGRAMÁTICO: Técnicas para falar bem em públi-
co; como ser persuasivo; a importância do vocabulário adequado e da 
expressão corporal na comunicação; a importância da concisão e da 
objetividade; como desenvolver a oratória. 
VALOR: Gratuita
INSTRUTOR: Credenciado ao Sebrae
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